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MÉXICO Y HONDURAS
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Honduras (Tegucigalpa).

10 al 14 de marzo 2025



Desarrollo de la actividad

En el contexto de la implementación del Plan Anual 2025 de Promoción Comercial,
desarrollado por la Subsecretaría de Promoción de las Exportaciones, las
Inversiones, la Educación, la Ciencia y la Cultura, la Dirección de Promoción de las
Exportaciones de Bienes llevó a cabo, en colaboración con las Embajadas en
México y Honduras, el Gobierno de Santa Fe y CAFyPEL una misión comercial
enfocada en el sector de equipamientos, insumos y servicios para la cadena láctea,
que tuvo lugar en México y Honduras del 10 al 14 de marzo.

La delegación argentina estuvo conformada por 11 empresas de la provincia de
Santa Fe. Entre los productos promocionados por las pequeñas y medianas
empresas (PyMEs) participantes, se destacan: equipos y líneas de elaboración,
producción de fundidoras y equipos para la elaboración de quesos y pastas untable,
envasadoras de potes plásticos, frascos y bag in box, hiladoras malaxadoras de
mozzarella, máquinas envasadoras, equipos para finales de línea y procesos de
productos alimenticios, producción de bacterias lácticas, válvulas y accesorios de
acero inoxidable destinados a la conducción de fluidos, equipamiento e insumos
para lecherías, equipos de ordeño, tanques enfriadores de leche y equipamiento
para procesamiento, cercos eléctricos, tanto solares como convencionales,
inmovilizadores de ganado y arreadores, fermentadores industriales, dosificadores a
tornillo, automatización de procesos, calderería en acero inoxidable, secaderos de
tipo Flash, aglomeradores de polvos, enfriadores de polvos, y equipos continuos
para la elaboración de leche condensada y dulce de leche, entre otros.

Durante su estancia en México, el lunes 10 de marzo, la mayoría de las empresas
argentinas llevaron a cabo visitas a los establecimientos primarios e industriales del
estado de Aguascalientes, durante las cuales, los representantes de las empresas
mantuvieron reuniones de trabajo con los directivos de las respectivas
organizaciones y realizaron recorridos por las plantas.

El día siguiente, martes 11 de marzo, la delegación, compuesta en su totalidad por
miembros de la Cámara Argentina de Fabricantes y Proveedores de Equipamientos,
Insumos y Servicios para la Cadena Láctea (CAFyPEL), visitó las instalaciones de
las otras cuatro empresas del estado mexicano de Aguascalientes.

El miércoles 12 de marzo, la delegación empresarial se trasladó a la ciudad de León
de Los Aldama, Guanajuato, para visitar un establecimiento industrial, donde
mantuvieron reuniones de trabajo con directivos de la empresa y realizaron un
recorrido por la planta.

Finalmente, el jueves 13 de marzo, en la Ciudad de México, toda la delegación
empresarial participó en un desayuno que fue seguido por un espacio destinado al



networking en la Embajada. En este evento, estuvieron presentes representantes
del gobierno de la Ciudad de México e importadores locales.

En tanto que, durante su visita a Honduras, el 14 de marzo, las empresas argentinas
llevaron a cabo un total de 105 reuniones B2B con 15 contrapartes hondureñas,
representativas de las más destacadas empresas del sector lácteo.

En la Ronda de Negocios también estuvieron presentes el presidente de la Cámara
de Comercio Binacional, el viceministro de Ganadería de la Secretaría de
Agricultura y Ganadería, así como representantes de la Cámara Hondureña de la
Leche y de la Federación Nacional de Agricultores y Ganaderos de Honduras.

Comentarios de los participantes

-Muy buena la organización y coordinación por parte de las Embajadas Argentinas.

-Agradecer a ambas embajadas, Augusto Riva y Daniela Alvaro, muy buenos
anfitriones, con mucha predisposición y cooperativos en todo momento, agradecer
en especial a la embajada de Honduras por la hospitalidad en la residencia y a sus
colaboradores especialmente a Soledad Bálsamo y Daniela Alvaro.

-Me resultó productiva la misión, sobre todo por el hecho de poder hacer las visitas
en México con la presencia de los dueños, quienes en este marco, se han tomado el
trabajo de conocernos.

-Misión muy positiva para futuros proyectos.

-La misión fue muy bien organizada y se cumplió con el objetivo planteado. Se
pudieron obtener contactos de mucho valor para el desarrollo de futuros negocios.
La calidad de la información y la logística fue excelente.

-Sin dudas una experiencia enriquecedora. Me encuentro muy satisfecho con la
organización del evento. Espero podamos seguir participando en eventos de
similares características. Muchas gracias.



Fotos y videos de la Misión Comercial






